 OPORTUNIDAD LABORAL: BECARIO/ INTERN PARA VENTAS 
	Job Title: 


	Becario/ Intern para Ventas

	Department: 

	Ventas- Customer Development

	Profession (Marketing, Finance, etc.):

	Administración, Negocios Internacionales, Ingenierías, Marketing, Economía

	Work Level: 

	Becario/ Intern  

	Location (City, Country): 

	 México DF- Bosques

	Main Job Purpose:

(A concise statement setting out the main purpose and objectives of the job.)

	· Dar soporte a las negociaciones con los diferentes canales

· Soporte en el análisis en cuanto a indicadores en el área de ventas que soporten la toma de decisiones

· Soporte en armar estrategias de promocionales 
· Dar soporte en la planeación y seguimiento del proceso de compras

· Dar seguimiento y apoyo en el área de canales



	Key Accountabilities:

(Please describe the responsibilities and end results that would be expected.)

	· Soporte en el desarrollo de planes de ventas

· Monitoreo de planes en relación a KPI’s de ventas
· Soporte en el análisis de estrategias en los diferentes canales para ganar frente a los shoppers 

· Soporte en la administración del presupuesto para armar estrategias de ventas



	Key SOL’s:

(The key Unilever standards of leadership which are important for the job.)

	· Mentalidad de crecimiento
· Responsabilidad
· Trabajo en equipo

· Inclinación a la acción
· Foco en el cliente

	Professional Skills:

(The minimum requirement from the job skills profile should be described, including degrees/qualifications preferred.)

	Estudiantes de licenciatura a partir de 5° semestre y hasta máximo un año antes de graduarse, con disponibilidad para trabajar de 4-6 horas diarias.  Inglés intermedio. 

	Experience Required:

(Please detail essential and desirable experience, including no. of years.)

	N/A

	Travel: (Please make it clear if the job will require travel within the country or abroad and give an idea of how often the candidate will need to be away from home.)

	NO

	Contacts: (Please list any internal and external contacts arising from the job.)

	Internal: 
· Equipos multifuncionales 
External: 
· Agencias/ proveedores 

	Reporting Channel:

(Please show where the job lies within the department, including superior(s) & subordinate(s).)

	Le reportará al Coordinador de Ventas 



Horarios de Trabajo: de 4- 6 horas al día

Por favor enviar su CV a int-julieta.gonzales@unilever.com
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